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Nuevos desafios,
nuevas oportunidades.

El complejo escenario mundial impone nuevos retos. Los procesos de
Internacionalizacion se desarrollan aceleradamente y adquieren crecientes
niveles de sofisticacion y demanda.

El desafio es estar a la altura de las necesidades. Por eso nace Conektar S.A,,
con un nuevo enfoque para acompanar y dar soluciones innovadoras en el
complejo mundo de los negocios, la logistica y las comunicaciones globales.




Un equipo preparado.

Nuestro equipo de profesionales cuenta con amplia
experiencia en empresas multinacionales lideres, y volcara
todo su know how en la optimizacion de procesos de
comercilo exterior y en diagramar las mejores estrategias
para resolver sus necesidades y aprovechar las nuevas
oportunidades.

El dominio de areas clave en relaciones exteriores y
resolucion de problemas de supply chain nos permite
asesorar y desarrollar soluciones a medida para afrontar los
desafios que imponen mercados cada vez mas dinamicos.



Nuestra mision es conectar.

Tan simple como eso: hacer que los multiples actores del enorme y
complejo mundo del comercio exterior y el trading se sincronicen y
funcionen armonicamente.

Buscamos conectar plazas de todo el mundo y acercar a nuestros
clientes a los nucleos de negocio para introducir nuevos productos,
Ccrear nuevas oportunidades y desarrollar al maximo su potencial.




Una vision clara.

Conektar es una empresa joven pero con
bases solidas, por eso nuestro objetivo es
convertirnos en un actor principal en el
escenario de las relaciones exteriores,
supply chain e internacionalizacion.

Llevar a nuestros clientes al centro de la
escena global, ayudarlos a consolidar sus
procesos y acompanarlos en su
crecimiento es nuestra meta.

Queremos acomparnar su proyecto, ayudar
a desarrollar su negocio y expandir sus
posibilidades. Sabemos que juntos lo
podemos lograr.
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